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قالب پاورپوینت

Pitch Deck

دلوگوی‌‌خود‌را‌جایگزین‌کنی

عنوان‌ارائه‌خود‌را‌جایگزین‌متن‌بالا‌‌کنید



فهرست مطالب

2 13

5 46

فرصت‌بازارمشکل‌و‌راه‌حل

سرمایه‌گذاریتیم‌و‌جدول‌زمانیمحصول

معرفی‌برند



همقدم
پیچ‌دک‌یک‌ارائه‌مختصر‌و‌جذاب‌است‌که‌

ه‌به‌منظور‌معرفی‌کسب‌وکار،‌محصول‌یا‌اید

این‌.‌به‌سرمایه‌گذاران‌بالقوه‌استفاده‌می‌شود

ارائه‌با‌هدف‌جلب‌توجه‌سرمایه‌گذاران‌و‌

.ترغیب‌آن‌ها‌به‌سرمایه‌گذاری‌طراحی‌می‌شود



1
دمعرفی کلی برن



ایده اصلی

اطوب‌یک‌پیچ‌دک‌باید‌به‌صورت‌حرفه‌ای‌و‌جذاب‌ارائه‌شوود‌توا‌بتوانود‌توجوه‌مخ
.هوودف‌اصوولی‌پوویچ‌دک،‌جووذب‌سوورمایه‌گذاران‌اسووت:‌سوورمایه‌گذاران.را‌جلووب‌کنوود

.ودبنابراین‌باید‌بر‌روی‌مزایای‌سرمایه‌گذاری‌در‌کسب‌وکار‌شما‌تاکید‌ش

شرکت‌ما

ایده‌ما
نشوووان‌دادن‌ارزی‌پیشووونحادی‌محصوووول‌یوووا‌خووودمات‌شوووما‌بووورای‌مشوووتریان‌و‌سووورمایه‌گذاران‌

.بسیار‌محم‌است



ایده های اصلی

ارائه
اننوود‌عناصوور‌بصووری‌م.‌یووک‌ارائووه‌عووالی‌بوورای‌یووک‌زمووین‌بووازی‌بایوود‌مختصوور،‌وا وو ‌و‌قابوول‌درک‌باشوود

.نمودارها،‌نمودارها،‌تصاویر‌و‌ویدئوها‌می‌توانند‌به‌جذاب‌کردن‌ارائه‌کمک‌کنند

سرمایه گذاران
ه‌وقتووی‌نوبووت‌بووه‌انتخوواب‌سوورمایه‌گووذاران‌مووی‌رسوود،‌محووم‌اسووت‌کووه‌در‌مووورد‌سوورمایه‌گووذاران‌بووالقو

.تحقیق‌کنید‌و‌ترجیحات،‌اهداف‌و‌علایق‌آنحا‌را‌درک‌کنید

ارزش

ترکیبی‌این.‌ارزی‌یک‌محصول‌با‌توجه‌به‌میزان‌تمایل‌مشتریان‌برای‌پرداخت‌آن‌تعیین‌می‌شود
ریاز‌عوامل‌است،‌از‌جمله‌کیفیت‌محصول،‌ویژگی‌های‌آن،‌و‌میزان‌پاسخگویی‌به‌نیازهای‌مشت



ارایده های کلیدی در فرصت های باز

نیازهای‌موجود‌مشتری‌را‌تجزیه‌و‌تحلیل
کنید‌و‌شکاف‌های‌موجود‌در‌بازار‌را‌برای‌
دیافتن‌فرصت‌های‌جدید‌شناسایی‌کنی

یددرباره بازارهای جدید تحقیق کن

ای‌زمان‌هایی‌از‌سال‌را‌که‌ممکن‌است‌تقا ا‌بر‌
ت‌محصولات‌خاص‌افزایش‌یابد،‌مانند‌تعطیلا
ن‌یا‌مناسبت‌های‌خاص،‌شناسایی‌کنید‌و‌از‌ای
زمان‌ها‌برای‌هدف‌قرار‌دادن‌مشتریان‌یا‌به‌

.حداکثر‌رساندن‌فروی‌استفاده‌کنید

سنبله های فصلی جلوتر از روندها باشید

تار‌نظارت‌بر‌تغییرات‌در‌بازار،‌مانند‌تغییر‌در‌رف
در‌مصرف‌کننده‌یا‌فناوری‌های‌نوظحور،‌برای‌ماندن

رقابت‌و‌بحره‌برداری‌از‌فرصت‌ها‌و‌روندهای‌جدید

از‌فناوری‌و‌بازخورد‌مشتری‌برای‌ارائه‌راه‌حل‌
های‌جدید‌که‌خواسته‌ها‌یا‌نیازهای‌مشتری‌

شما‌را‌برآورده‌می‌کند،‌استفاده‌کنید

راه حل های نوآورانه



پوویچ‌دک‌خووود‌را‌بووه‌و ووو ‌
سوووواختار‌دهیوووود‌و‌مطموووو ن‌
شوید‌که‌هموه‌نکوات‌محوم‌
بووووووووه‌راحتووووووووی‌قابوووووووول‌درک‌

هستند

داسووووتان‌ها،‌آمووووار‌یووووا‌حقووووایقی‌
ه‌تاثیرگوووذار‌را‌درن‌کنیووود‌کوووه‌بووو
ا‌مخاطبوان‌شوما‌کموک‌می‌کنود‌تو

شما‌را‌به‌خاطر‌بسپارند
بعد‌پیام‌دهید

سادگی

به یاد ماندنی

ا‌ارائووه‌پوویچ‌دک‌خووود‌را‌از‌قبوول‌بوو
دوسووووووتان‌یووووووا‌همکوووووواران‌بوووووورای‌
از‌بازخورد‌تمرین‌کنید،‌سوپس
ر‌ایوون‌ورودی‌بوورای‌اصوولا ‌بیشووت

آن‌استفاده‌کنید

د‌برای‌نشان‌دادن‌پیام‌خو
و‌درگیوووووووور‌نگووووووووه‌داشووووووووتن‌
مخاطووووووب،‌از‌تصوووووواویر‌یووووووا‌

گرافیک‌استفاده‌کنید

تصاویر مرتبط

تمرین و تکرار

خلاصه و مختتصر

یوووک‌پووویچ‌دک‌خووووب‌بایووود‌
از.‌مختصوور‌و‌وا وو ‌باشوود

توووولای‌بوووورای‌جموووو ‌کووووردن‌
اطلاعوووووات‌زیووووواد‌خوووووودداری‌

کنید

پوویچ‌دک‌نمووای‌کلووی‌از‌کسووب‌و
بوور‌روی‌نکووات‌.‌کووار‌شووما‌اسووت

کلیووودی‌تمرکوووز‌کنیووود‌کوووه‌محوووم
ندترین‌ایده‌ها‌را‌منتقل‌می‌ک

نکات کلیدی

کنکات ارائه پیچ د



888,000
کاربران‌محصول‌ما‌را‌خریدند

ساعت10

زمان‌تخمینی‌تحویل‌در‌هر‌واحد

کیلومتر400

مسافت‌طی‌شده‌توسط‌تیم.‌میانگین



درآمد بر اساس سه ماهه

3

خرداد

2

اردیبحشت

1

فروردین

درآمد

فروردین اردیبحشت خرداد



مقایسه رقبای موجود
ویژگی ها ارزش قیمت گذاری آزمایش شایستگی اشتراک

Aشرکت  مصرف‌سوخت پیشنحادات‌
ویژه خیر کم 8%

Bشرکت  طراحی قابلیت‌
اطمینان خیر کم 5%

Cشرکت  عملکرد تعمیرات بله بالا ‌0 %

Dشرکت 
ویژگی‌های‌

ایمنی بازاریابی خیر بالا 00%

Eشرکت  تکنولوژی مشتریان بله کم ‌0 %

Fشرکت  راحتی بحترین‌قیمت
ها بله بالا ‌0 %

Gشرکت  یسفارشی‌ساز نام‌برند خیر کم 5%



محصول شما

ویژگی ها

مشتریان هدف

به روز رسانی ها

چه‌چیزی‌محصول‌شما‌را‌منحصر‌
به‌فرد‌می‌کند؟

در‌مورد‌مخاطب‌هدف‌صحبت‌کنید

آیا‌قصد‌دارید‌آن‌را‌به‌روز‌کنید؟

تصاویر

قیمت

در دسترس بودن

طراحی‌محصول‌خود‌را‌به‌نمایش‌
بگذارید

هزینه‌و‌قیمت‌را‌با‌سرمایه‌گذاران
به‌اشتراک‌بگذارید

انتظار‌می‌رود‌محصول‌چه‌زمانی‌
آماده‌شود؟



جدول زمانی ارائه شما

دیک‌نمای‌کلی‌از‌محتوای‌بازار‌ارائه‌دهی

مخاطب‌را‌با‌یک‌مقدمه‌قان ‌کننده‌
درگیر‌کنید

.یدنیاز‌مشتری‌و‌چالش‌های‌آن‌را‌شناسایی‌کن

تو ی ‌دهید‌که‌چگونه‌محصول‌یا‌خدمات‌
شما‌می‌تواند‌مشکل‌را‌حل‌کند

ارزی‌پیشنحادی‌منحصر‌به‌فرد‌و‌مزایای‌راه
حل‌خاص‌خود‌را‌برجسته‌کنید

ه‌اندازه‌بازار‌هدف،‌پتانسیل‌رشد‌و‌رقابت‌را‌ب
طور‌خلاصه‌تجزیه‌و‌تحلیل‌کنید

نیازهای‌مالی‌خود‌را‌تو ی ‌دهید‌و‌به‌طور‌
خلاصه‌تخصیص‌بودجه‌خود‌را‌بیان‌کنید

.به‌و و ‌و‌مختصر‌ارائه‌خود‌را‌ادامه‌دهید



نمودار سازمانی

xآقای‌
مدیر‌عامل

xآقای‌
رئیس‌بخش

xآقای‌
رئیس‌بخش

xآقای‌
مدیر

xخانم‌
مدیر

xآقای‌
مدیر

xخانم‌
مدیر

xآقای‌
کارمند

xخانم‌
کارمند

xخانم‌
کارمند

xآقای‌
کارمند

xخانم‌
کارمند



نمای کلی اندازه بازار

میلیون‌‌000
تومان

میلیون‌‌00
تومان

میلیون‌5
تومان

دایره بیرونی

ول‌یا‌اندازه‌کل‌بازار‌را‌که‌نمایانگر‌کل‌پایگاه‌مشتری‌بالقوه‌برای‌محص
خدمات‌است،‌در‌نظر‌بگیرید

دایره وسط

ر‌بازار‌هدف‌محصول‌یا‌خدمات‌را‌که‌ممکن‌است‌زیرمجموعه‌ای‌از‌کل‌بازا
یت‌این‌می‌تواند‌بر‌اساس‌عواملی‌مانند‌جمع.‌باشد،‌شناسایی‌کنید

شناسی،‌جغرافیا‌یا‌نیازهای‌خاص‌باشد

دایره داخلی

اندازه‌بازار‌فعلی‌را‌نشان‌دهید،‌که‌نشان‌دهنده‌بخشی‌از‌بازار‌هدف‌
است‌که‌شرکت‌با‌موفقیت‌تصرف‌کرده‌است



نقشه راه

ابتکار عمل هدف اسفند بهمن دی آذر آبان مهر شهریور مرداد تیر خرداد اردیبهشت فروردین

درک‌کردن نیازهای‌مخاطبان‌هدف‌خود‌را‌تحلیل‌و‌درک‌کنید

تحقیق د‌در‌مورد‌محصولات‌موجود‌در‌صنعت‌تحقیق‌کنی
و‌میزان‌موفقیت‌آنحا‌را‌تجزیه‌و‌تحلیل‌کنید

ایده‌های‌طوفان‌فکری تی‌بر‌اساس‌بازخورد‌کاربران‌و‌یافته‌های‌تحقیقا
ایده‌هایی‌ایجاد‌کنید

نمونه‌اولیه ه‌برای‌نشان‌دادن‌سرمایه‌گذاران،‌یک‌نسخه‌اولی
از‌محصول‌ایجاد‌کنید

تست‌نمونه‌اولیه
نمونه‌اولیه‌را‌در‌فرآیندهای‌آزمایشی‌دقیق‌قرار‌
ده‌دهید‌تا‌مطم ن‌شوید‌که‌نیازهای‌کاربر‌را‌برآور‌

می‌کند

بازخورد‌را‌تجزیه‌و‌تحلیل
کنید

د‌را‌نظر‌کاربرانی‌که‌محصول‌شما‌را‌امتحان‌کرده‌ان
درک‌کنید



KPIداشبورد 

محصول واحدها درآمد بازگشت

Item 1 500 2,000,000 40

Item 2 1,000 50,750 10

Item 3 250 1,500,000 300

Item 4 500 2,000,000 40

Item 5 1,000 50,750 10

Item 6 250 1,500,000 300

Item 7 500 2,000,000 40

Item 8 1,000 50,750 10

تومان4,000,000 تومان‌000000 تومان5000
درآمد هزینه‌های‌عمومی سود

0

1

2

3

4

5

6

0ایتم‌ 0ایتم‌ 0ایتم‌ 4ایتم‌

نمودار

0مجموعه‌ 0مجموعه‌ 0مجموعه‌



!با تشکر
.‌‌متن‌تشکراز‌مخاطبان‌را‌در‌این‌قسمت‌وارد‌کنید

MetaBaran

متاباران

:ارتباطی‌با‌ماراه‌های

Info@MetaBaran.com

@MetaBaran

MetaBaran.com

https://www.youtube.com/channel/UCMYTerZpsU2gTEbPWM8PllA
https://metabaran.com/


قالب‌های‌پاورپوینت‌آماده

MetaBaran.com

!با متاباران، نگران طراحی پاورپوینت نباشید

شرکتیقالب‌های‌پاورپوینت‌

اینفوگرافیکپاورپوینتقالب‌های‌

https://metabaran.com/powerpoint-template
https://metabaran.com/
https://metabaran.com/powerpoint-template/commercial
https://metabaran.com/powerpoint-template/powerpoint-infographic-template
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