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درآمد‌منطقهکانال‌فروشمحصول
(تومان)

تعداد‌واحد‌
فروخته‌
شده

درصد‌رشد‌
نسبت‌به
دوره‌قبل

محصول‌
A

%20 120,000,000500تهرانآنلاین

محصول‌
A

%15 300 80,000,000تهرانآفلاین

محصول‌
A

%30 200 50,000,000شیرازآنلاین

محصول‌
B

%10 400 100,000,000 تهرانآنلاین

..................
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متوسط‌ارزش‌
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درصد‌رشد‌
ه‌نسبت‌به‌دور‌

قبل

سهم‌از‌کل‌
فروش

%40 %20 120,000,000500240,000آنلاین
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‌5 % ‌5 % ‌0 %
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ن  ا ی ر مشت زه  ا د ن ا ساس  ا ر  ب را  فروش  مرد  ل م ع  ، د سلای ا ن  ی ا ر  کواب)د متوسط،  زرگ،  ه( ب ب ا  ت م  ی ن ک می  یسه  ا ق درک م
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متوسط‌ارزش‌هر‌تعداد‌مشتریان(تومان)درآمد‌اندازه‌مشتری
سفارش

ت‌درصد‌رشد‌نسب
سهم‌از‌کل‌فروشبه‌دوره‌قبل

%50%20 206,000,000 120,000,000بزرگ

%30 %15 100800,000 80,000,000متوسط

%20 %10 200500,000 100,000,000 کوچک



سخ ی ا ق م ی  ل صخ ا ا  بخ رق ا  بخ را  رکت  شخ رد  مخ ل م ع  ، د سلای ا ن  ی ا ر  ه د

یم نخ ک درک  ر  تخ ه ب را  د  و خخ ی  ت ب ا رقخ ت  ریخ ق و م ا  ت م  ی ن ک ا .می  بخ

ی  دها نخ و ر و   ، ا بخ رق رف  ضخ و  وت  قخ ط  ا قخ ن  ، ر زا ا بخ سهم  ررسی  ب

ی زا فخ ا و  رد  مخ ل م ع د  و بخ ه ب ی  ها یی  ت را ست ا م  ی ن ا و ت می   ، ر زا ا ش ب

نیم ک ن  ی دو ت را  ر  زا ا ب .سهم 

ر‌سهم‌بازاشرکت
رشد‌درآمد‌(تومان)درآمد‌)%(

نقاط‌ضعفنقاط‌قوت)%(

محصولات متنوع، شبمه فروش15 251,000,000,000 شرکت‌ما
قیمت بالا، نوآوری کمگسترده

کیفیت محصول پایینبرند قوی، بازاریابی موثرA 301,200,000,000 10رقیب‌

قیمت رقابتی، تمرکز بر یب B 15600,000,000 20رقیب‌
تنوع محصول کممحصول
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M e t aBaran . pag e
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